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Erfolgstipps

10 Erfolgstipps von
[ J [ J
Daniela Glaudia Szasz,

Letztens fragte mich Markus (unser
Herausgeber hier), obich Lust hitte
auch fiir das ,United Networker”
Magazin einen Artikel zu schreiben.

Ich bejahte dies und folge sehr
gerne Markus Wunsch in diesem
Artikel insbesondere die 10 Tipps
weiterzugeben, welche mich in den
vergangenen 16 Jahren immer
wieder erfolgreich geleitet haben. In
dem einen oder anderen Tipp
erkennst Du Dich eventuell wieder.
Solltest Du fiir Dich noch weitere
Tipps entdeckt haben, dann bleibe
dabei und nutze diese auch weiter-
hin. Letztendlich gibt jedem der
Erfolgrecht.

Ich beschrianke mich hier auf ein
paar, von denen ich glaube, dass
man, wenn man diese wirklich
verinnerlicht hat, bereits viel Arbeit
geleistet hat, was bedeutet, dass
man dann automatisch auch bereits
Erfolg hat. Lasst uns nun mit der
Arbeitbeginnen.

Tipp Nr.1— Entscheidung

Alles steht und fallt damit, ob wir
den Mut haben eine neue Ent-
scheidung fiir unser Leben zu

treffen. Wer im Network beginnen
will oder sich dies eventuell iiber-
legt, kommt nicht drum herum sich
vorab Gedanken zu machen, was
diese Entscheidung fiir Konse-
quenzen haben konnte. Dies
bedeutet auch zu iiberlegen, was bin
ich bereit aufzugeben von dem, was
ich bisher getan habe, um die
Moglichkeit fiir Erfolg zu schaffen?
Du kannst nicht erwarten all das,
was Du bisher getan hast (Hobbys,
Zeitunnotig vergeuden, jedem Spal3
hinterher rennen etc.), weiterhin zu
tun UND ein Neues erfolgreiches
Geschift aufzubauen. Dies wird
nicht funktionieren. Wenn DU also
die Entscheidung getroffen hast,
Dir etwas im Network aufzubauen,
musst Du AUCH die Entscheidung
treffen, ob Du bereit bist fiir eine
gewisse Zeit, einige Jahre, auf
private Freuden im weitesten Sinne
zu verzichten. Fiir meine Erfolge in
den letzten 16 Jahren habe ich
IMMER auch einen Preis bezahlt.
Ich hatte wiahrend der Aufbauphase
viel weniger Urlaub als andere, viel
weniger Freizeit, keine Wochen-
enden usw. Das Ergebnis war es mir
jedoch allemal wert, weil ich nach

der Aufbauzeit auch viel mehr von
alledem haben konnte als andere
Menschen in normalen Berufen.

Tipp Nr. 2 + 3 Vision & Realitit
verbinden

Wenn Du eine Entscheidung
getroffen hast und Du im Network
starten mochtest, dann solltest Du
Dir die Zeit nehmen, um Deine
Vision zu definieren. Das bedeutet
konkret: Was willst Du in Deinem
neuen Bereich erreichen und vor
allem warum?

Dies sollte mehr sein als nur: ,Ich
mochte mehr Geld haben, weil das
toll ist®. Zweifelsfrei ist es toll meh
Geld zur Verfiigung zu haben, d
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das ist lediglich etwas, was Deinen
Verstand nur bis zu einem gewissen
Grad motivieren wird, aber niemals
Dein Innerstes. Du brauchst etwas,
eine Vision, warum es sich lohnt zu
kimpfen, um diese Zeit der
Entbehrung durchzustehen. Etwas,
wofiir es sich lohnt seine freie Zeit
zu opfern, warum es sich lohnt die
Wochenenden weg von der Familie
zu sein, und dies muss so stark sein,
dass es Dir genug Energie gibt,
sodass Du das Opfer, was Du dafiir
bringst, als angemessen und nicht
zu schwer ansiehst. Bei meinem
ersten Unternehmen war meine
Vision z.B. die jlingste Frau zu
werden, die es alleine in die hochste
Position schafft in ganz Europa und
das innerhalb eines amerikani-
schen Milliardenkonzerns, der
bereitsiiber 20 Jahre am Markt war.

Selbstverstandlich wollte ich auch
das damit verbundene Geld verdie-
nen, doch das kam dann sowieso
automatisch dazu. Wichtiger waren
mir aber damals diese Position und
die damit verbundenen Annehm-
lichkeiten. Denn zu dieser Zeit
waren eine Menge Menschen in
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diesen Positionen, die entweder
bereits altere Parchen waren oder
Minner oder iltere Frauen, aber
keine unter 30 Jahre. Ich startete
also mit 23 Jahren und erreichte
diese Vision von mir, als ich 27
Jahrealtwar.

Bei meinem zweiten Unternehmen
waren Frauen in Fiihrungs-
positionen sehr rar gesidt und
innerhalb der Top 10 weltweit nicht
zu sehen. Entweder sie hielten sich
,versteckt® und hatten keine
Meinung zu gar nichts oder es
waren keine da. Hier war meine
Vision einen Unterschied zu
machen fiir Frauen. Den Mund
aufzumachen und sich zu trauen
ohne gleich eine ,Emanze”“ zu sein.
Sicher war dies keine leichte
Herausforderung bei einer Firma,
die ebenfalls bereits knapp 20 Jahre
am Markt war und sich alles bereits
sehr etabliert hatte. Doch ich
schaffte es auch hier, die Rekorde
der vergangenen 20 Jahre zu
brechen und als schnellste Frau in
die Top 10 weltweit zu gelangen.

Sicher war es nicht leicht, doch

meine Vision war es zu zeigen, dass
es moglich ist und dass auch Frauen
den Mund aufmachen konnen und
sich durchsetzten konnen. Das
hatteich also ebenfalls erreicht. Das
Geld habe ich natiirlich auch
genommen. Doch war das Geld
nicht immer mein Hauptmotiv. Es
hatte mir nicht genug Kraft gege-
ben, all die schwierigen Momente
durchzustehen, die ganz sicher
gegeben waren. Also erschaffe Dir
Deine Vision, etwas wovon Du
nachts trdumst und was sich toll
anfiihlt, wenn Du es (zunéchst in
Deiner Vorstellung) erreicht hast.

Sobald Du Deine Vision definiert
hast, musst Du Dir nun die
Zwischenschritte einplanen und
diese mit Punkt 3, der Realitéit der
Machbarkeit iiberpriifen. Es gab
schon Menschen, die wurden sehr
ungehalten, wenn ich Thnen sagte,
dass etwas in einem gewissen
Zeitfenster mit ihren Moglichkeiten
nichtrealistisch sei.

Ich bin nicht hier, um Dir Deinen
Glauben an Dich selbst zu nehmen,



sondern eher, um Dir diesen zu
starken. Dafiir brauchst Du aber ein
realistisches Bild.

Wenn Du eine hohe Position in zum
Beispiel 6 Monaten erreichen willst,
dann ist es extrem wichtig zu
iiberpriifen, wo Du jetzt stehst! Wie
viel Zeit steht Dir zur Verfiigung? Es
ist ein Unterschied, ob man es
haupt- oder nebenberuflich angeht.
Ob man 2, 5 oder 10 Stunden pro
TagZeit hat.

Wie kommst Du an Kontakte?
Wenn Du keine hast, wie viel Geld
hast Du zur Verfiigung, um an diese
iiber Werbung zu kommen? Wie
lange dauert es, bis dariiber Ertrage
und Erfolge kommen? Welche
sinnvollen Zwischenschritte wéaren
wichtig einzuplanen, um die
Richtungimmer wieder zu iberprii-
fen und zu schauen, ob man noch
aufdem Kursist.

Tipp Nr. 4 Kontinuitit:

Egal welches Ziel Du Dir vor-
nimmst, wichtig ist Deine
Kontinuitiat in der Angelegenheit.
Nicht jedes Ziel oder auch nicht
jeder Plan funktioniert immer
gleich auf Anhieb. Es kann sein,
dass Du mehrere Versuche iiber
einen langeren Zeitraum immer
wieder starten musst, bevor der
gewiinschte Erfolg einsetzt.
WerbemaBnahmen koénnen auch
mal scheitern. Hier ist es sehr
wichtig realistisch genug zu sein,
um trotzdem weiterhin die
Werbetrommel zu rithren.

Tipp Nr. 5 Langfristigkeit:

Siehe Deine Ziele langfristig. Wie
oben schon erwéhnt, nicht jede
Aktion bringt den gewiinschten
oder erhofften Erfolg. Deshalb
erinnere Dich daran nicht gleich
aufzuhoren, nach dem Motto:
Funktioniert eh alles nicht. Sondern
betrachte es als eine zusitzliche
Erfahrung, in der Du Dich durch

den momentanen Misserfolg
weiterentwickelst.

Tipp Nr. 6 Geisteshaltung:

Du wirst es schon oft gehort oder
eventuell gar gelesen haben, wie
wichtig die eigene Haltung ist.
Wenn Du selbst nur Deine
Misserfolge siehst und Du Dich
stindig damit beschéftigst, was Du
alles in Deinem Leben bisher
NICHT geschaffen oder erreicht
hast, dann wird es extrem schwer
fiir Dich sein an den Erfolg in
Deinem Neuen Geschift zu glau-
ben. Das bedeutet genau hinzuse-
hen, als was fiir einen Menschen Du
Dich selbst wahrnimmst. Es bringt
Dir hier nicht viel, wie Dich andere
sehen, sondern wichtig ist Dein
eigenes Bild von Dir. Sollte dies eher
destruktivsein, dannreparierees.

Tipp Nr.7— Authentizitéit:

Im Network wird oft gesagt:
“Erfinde das Rad nicht neu, tue das,
was bereits erprobt ist”. Mache das
nach, was die Erfolgreichen vorge-
macht haben. Dieses ist sicher
richtig und wichtig bis zu einem
gewissen Grad. Doch bei alledem,
was Du nachmachst, denke auch
immer daran Du selbst zu sein. Sei
authentisch so, wie Du bist. Mit all
Deinen Starken und Schwéchen, die
jeder von uns hat. Das bedeutet
nicht, dass Du nicht weiter wachsen
sollst und neue Dinge probieren
sollst. Esbedeutetlediglich, dass Du
immer {iberpriifen sollst, ob Du
dabei noch authentisch bleiben
kannst oder ob Du Dich verrenkst.
Das werden dann manche
Menschen in Deiner Umgebung
und Deinem Team sehen und Dir
nicht mehr folgen. Deshalb steh zu
dem, wie Dubist.

Tipp Nr. 8 — Verstindnis:

Du wirst es mit sehr vielen verschie-
denen Charakteren zu tun haben.
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Umso groBer Dein Team ist, umso
mehr Egos und Personlichkeits-
merkmale. Manche verstehst Du
auf Anhieb, andere gar nicht, und
wieder andere Beziehungen
entwickeln sich iiber die Zeit. Es ist
vorteilhaft, wenn Du von Beginn an
eine moglichst groBe Toleranz in
Dir selbst entwickelst. Umso mehr
sich Deine Toleranz entwickelt,
umso besser wirst Du mit den
unterschiedlichen Menschen
interagieren konnen, sofern Du das
willst.

Tipp Nr. 9 & 10 Dankbarkeit &
Demut:

Egal was Du erreichst, egal wie hoch
Du kommst oder wie viel Du
verdienst, vergiss nicht, dass es
jederzeit auch wieder anders sein
kann. Wenn Du Dir diese Tatsache
immer wieder mal vor Augen haltst,
wird es Dich davor schiitzen in
Arroganz zu verfallen und alles, was
Dir gegeben wurde, als selbstver-
stindlich anzusehen. Wenn Du
jedoch nicht vergisst, immer wieder
einmal auch dem Leben dankbar zu
sein, wirst Du automatisch auch
eine gewisse Demut entwickeln.
Diese Eigenschaften trifft man eher
selten im Berufsleben und manch-
mal sieht es so aus, als ob immer die
nach oben kommen, die von allem
sehr wenig besitzen. Du selbst
musst entscheiden, wie Du Dir
selbst im Spiegel begegnen willst.
So wie Du lebst, so werden auch
Deine Ergebnisse sein.

Nun wiinsche ich Dir fiir Deine
weiteren Schritte ganz viel Erfolg
und die Kraft, das eine oder andere
umsetzten zu koénnen. Weitere
kostenlose und neutrale Tipps
kannst Du auch gerne iiber meine
Webseite erhalten.

Bisdahin — Eure Dany

www.danielaszasz.com
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